
HRD BRIDGE CONSULTING AND TRAINING CO.,LTD.  : IN-HOUSE TRAINING                                        Rev.000 

 

 หลกัการและเหตผุล 

           ววิฒันาการทางการตลาด มกีารเปลี่ยนแปลงอยู่ตลอดเวลา แปรเปลี่ยนไปตามกระแสการ
เปลี่ยนแปลงของพลวัตรของโลก และพฤติกรรมและความต้องการของลูกค้า ที่จะต้องมีการ
ปรบัเปลี่ยนไปตามกระแสดงักล่าวขา้งต้น ตัง้แต่ ยุคการตลาด 1.0 ไปจนถงึยุคการตลาด 4.0 เป็น
ตลาดที่เน้นการผสมผสานการตลาดทัง้3 ยุคเข้าไว้เป็นการตลาดที่เน้นคุณค่ามากกว่ามูลค่า เป็น
การตลาดสงัคมดจิติอลอย่างแทจ้รงิในปัจจุบนั ท าใหต้้องมกีารปรบัตวัและปรบัเปลีย่นวถิทึางการขาย
อยา่งไรใหท้นักบัเปลีย่นแปลงทีเ่กดิขึน้ เพื่อใหก้ารขายบรรลุผลส าเรจ็และเป้าหมาย แบบ Top Sales 
ใหไ้ดด้งัใจอยา่งรวดเรว็ทนัต่อสถานการณ์ทัง้ในปัจจุบนัและอนาคต 

หลักสูตร 

นักขายข้ันเทพกับการขายพิชิตการตลาด 4.0 
เพ่ือเพ่ิมยอดขายแบบ Top Sales 

(Super Sales with Selling 4.0 in order to  

Top Sales Selling) 

 วตัถปุระสงคก์ารเรียนรู้  

1. เพื่อใหม้คีวามรูแ้ละความเขา้ใจในตลาดทีเ่ปลีย่นแปลงเพื่อปรบัประยกุตใ์ชใ้นทางการขาย
โดยเฉพาะการขายยคุ 4.0  

2. สามารถเรยีนรู ้เขา้ใจในการขายยคุ 4.0 อยา่งถ่องแทแ้ละสามารถปรบัตวัและปรบัเปลีย่นใหท้นั
กบัการเปลีย่นแปลงทีเ่กดิขึน้  

3. เพื่อใหส้ามารถน าการขายยุค 4.0 เพื่อเพิม่ยอดขายแบบ Top Sales ใหไ้ดด้งัใจอย่างมี
ประสทิธภิาพ ทนัเหตุการณ์ เพิม่ประสทิธผิลในอนาคตได้ 
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หลกัสตูร    นักขายขัน้เทพกบัการขายพิชิตการตลาด 4.0  

เพ่ือเพ่ิมยอดขายแบบ Top Sales      

สนใจตดิต่อสอบถามขอ้มลูเพิม่เตมิ ไดท้ี.่......คณุอมรรตัน์ (ลกูคา้สมัพนัธ)์  โทร. 092-519-6625   
บริษทั เอชอารดี์ บริดจ ์คอนซลัต้ิง แอนด ์เทรนน่ิง จ ากดั / HRD BRIDGE CONSULTING AND TRAININING CO.,LTD.  

Email : hrdbridge2016@gmail.com , http://www.hrdbridge.com 

 เน้ือหาหลกัสตูร  
- แนวโน้มของการขายแต่ละยคุการตลาด 

•  Workshop : วิเคราะหก์ารขายแต่ละยคุ  

- ความเขา้ใจในการตลาดยคุ 4.0 (Human Value)  

- เคลด็ลบัเพิม่ยอดขายแบบ Top Sales ใหท้ะลุเป้า  

- เพิม่ยอดขายแบบ Top Sales ในยคุการตลาด 4.0 

- แนวคดิและความส าคญัของการขายยคุ 4.0  
•  Workshop : วิเคราะหก์ารขายยคุ 4.0  

- เจาะลกึนวตักรรมการขายแบบ Top Sales ในยคุ 4.0  

- Principle 1 : Communicate Channel  

- Principle 2 : Distribute Channel  

- Principle 3 : Facilitate Channel  

- การปรบัตวัใหท้นักบัการขายแบบ Top Sales ยคุ 4.0  

- แนวทางเพิม่ยอดขายกบัการขายแบบ Top Sales ยคุ 4.0  
•  Workshop : เพ่ิมยอดขายแบบ Top Sales เชิงปฏิบติั  

 บรรยาย แบบสือ่สาร 2-3 ทาง 
 การอภปิรายรว่ม และกจิกรรมกลุ่มแบบระดมความคดิตลอดการฝึกอบรม 
 Case Study แบบสถานการณ์จรงิ (Workshop) 
 สรปุและถาม-ตอบ เพือ่ทดสอบความเขา้ใจ 

 หลกัสตูรน้ีเหมาะส าหรบั   พนกังานขายในทกุระดบั 

 ระยะเวลาการอบรม  1  วนั  (09.00 -16.00 น.) 
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